
 

 

EXPORTATEURS 

Vous avez décidé de vous lancer à l’export 

Nous vous accompagnons tout au long de votre démarche pour franchir les 

étapes avec succès 

 

 

S’INFORMER 

 

 

 Connaître le potentiel économique d’une zone géographique ou d’un pays 

 Chercher des informations sur un secteur d’activité porteur, sur une 

règlementation, un financement, une stratégie de développement, une mission de 

prospection à l’étranger. 

 Connaître les contraintes législatives, règlementaires, commerciales, les codes 

sociaux, et les usages en vigueur sur les marchés visés, les aides financières. 



SE LANCER 

 

 

 

Nous vous proposons des outils d’analyse, aide à la décision et de suivi de projet adaptés à 

votre besoin. 

 Diagnostic et choix de marché 

 Budget et aides 

 

SE FORMER 

 

 

 

 Etre opérationnel dès le retour en entreprise en connaissant les basics, transport 

& logistique, douanes et fiscalité, techniques et garanties de paiement, ainsi que 

l’interculturel en pratique.  



 

PROSPECTER 

 

 

 

 

Trouver vos partenaires, agents, distributeurs, clients… 

 

 Salons  

 Conventions d’affaires 

 Missions de prospection 

 Suivi de prospection 

 Implantation 

 Bases de données 

 Adhérer à des réseaux 

 

 

 

Vous êtes déjà exportateurs, vous souhaitez vous positionner sur de nouveaux marchés, 

renforcer vos réseaux, optimiser vos ressources et votre organisation, bénéficiez de notre 

savoir faire à l’international ! 


